
【商売もビジネスも建築も 

成功する人の原則は同じ】 

〜たった 3 つの行動が 

未来を変える〜 
 

■成功する人は、分野を問わず「共通の行動」をしている 

どんなにジャンルが違っても、結果を出す人は同じことをやっています。 

それは複雑なことではなく、非常にシンプルな 3 つの原則に集約されます。 

 

■成功の 3 原則（ビジネス・商売・建築 共通） 

① 知っているか？（情報・仕組み） 

 成功する人は、まず「勝ち方の仕組み」を知っている 

 商売なら「お客の求める価値」 

 ビジネスなら「儲かるビジネスモデル」 

 建築なら「ムダなくいい家をつくる方法」 

情報を知らなければ、いくら努力しても空回りになります。 

 

② 学んでいるか？（知識の習得） 



 成功者は常に学び、知識と視野を広げている 

 時代の流れ、顧客心理、最新の技術や仕組みをアップデートし続ける 

「もう知ってる」ではなく、「もっと学ぶ」姿勢が結果を生む 

 

③ 行動しているか？（実行と改善） 

 成功する人は、情報と知識をすぐに実践する 

 完璧を待たず、まず動き、結果を見て改善する 

頭でわかっていても、行動しなければ成果はゼロ 

 

■分野別で見てみると… 

分野 知る 学ぶ 行動する 

商売 
お客の悩み・欲求・市場

動向 

商品設計・販売心理・価

格戦略 

商品化・テスト販売・改善

を繰り返す 

ビジネ

ス 

ビジネスモデル・競合・ニ

ーズ 

マーケティング・経営・仕

組み化 

サービス展開・提携・集

客の実行 

建築 
コスト構造・仕組み・信頼

できる人脈 

自然素材・高断熱・工

法・設計手法 

相談・計画・設計・施工・

管理 

 

■共通する結論 

成功する人は特別な才能を持っているわけではありません。 

「知って、学んで、動いた」だけ。 

逆に言えば、これらを怠れば、どんな分野でも結果は出ません。 

 

 

 



■建築における実例：「ムダゼロ建築で夢のマイホーム実現計画」 

この仕組みはまさに、 

 正しい仕組みを「知る」 

 無駄なく高性能な家づくりを「学ぶ」 

 プロセスに沿って「実行する」 

という 3 ステップを誰でもできる形にした仕組みです。 

これは建築にとどまらず、商売やビジネスにも応用できる成功法則の型でもありま

す。 

 

■まとめ 

成功する人 失敗する人 

情報を取りにいく 知らないままでいる 

学び続けて変化する 学ばず昔のまま動く 

行動して試し続ける 頭で考えて止まるだけ 

 

■あなたはどちらの側に立ちますか？ 

今からでも遅くありません。 

成功者の 3 原則に従えば、誰でも商売もビジネスも建築も成功に近づくことができま

す。 

 


