
見込み客だけを集める！売上 10 倍・100

倍を実現するホームページ戦略 

「たくさんのアクセスはあるのに、なぜ売上につながらないのか？」 

その原因は、訪問者があなたの本当の見込み客ではないからです。 

ホームページはただ情報を載せる場所ではありません。見込み客だけを効率よく集

め、売上に直結させる集客マシンに変えることが可能です。 

 

1. 見込み客だけを集める理由 

ほとんどのホームページは「アクセス数＝成功」と思われがちですが、実はそれだけ

では売上は伸びません。 

重要なのは、「あなたの商品やサービスを本当に必要としている人」だけを集めること

です。 

見込み客だけを集めると… 

 成約率が飛躍的に上がる 

 広告費や集客コストを最小化できる 

 サービス提供の効率が上がり、リピート率も向上する 

まさに「同じアクセス数でも売上 10 倍・100 倍」が可能になる理由です。 

 

2. 見込み客だけを集める 3 つの戦略 

戦略 1：ターゲットを明確化する 

誰に売るのかを具体的に決めることが最初の一歩です。 

年齢・性別・職業・趣味・価値観など、詳細なペルソナを設定します。 



例： 

「30 代の共働き夫婦で、自然素材の高性能住宅を半額で建てたい人」 

ターゲットが明確になると、記事や広告の文章も自然に見込み客向けに変わります。 

 

戦略 2：悩み・ニーズにフォーカスしたコンテンツ 

見込み客は自分の悩みを解決してくれる情報を探しています。 

そこでホームページでは、ターゲットの悩みを具体的に提示し、解決策を提示する記

事を作ります。 

例： 

 「大手ハウスメーカーより半額で理想の家を建てる方法」 

 「失敗しない土地選びと設計のポイント」 

 「建築費の無駄をゼロにする最新マイホーム戦略」 

単なる宣伝ではなく、「悩み解決型の記事」が見込み客だけを引き寄せます。 

 

戦略 3：行動を誘導する仕組み 

記事を読んだだけで終わらせないために、見込み客に具体的な次の行動を示すこと

が重要です。 

 無料メール相談の登録 

 資料請求 

 無料オンラインセミナーへの参加 

ここで得た見込み客リストに対して、メールや LINE で継続的に価値ある情報を提供

すると、自然と売上が伸びます。 

 

3. 売上 10 倍・100 倍を実現するポイント 



1. アクセス数ではなく、見込み客の質を最優先する 

2. ペルソナと悩みに基づいた記事で、共感と信頼を作る 

3. 無料相談や資料請求で、行動する見込み客だけを獲得する 

4. 獲得したリストに継続的に価値提供する 

このサイクルをホームページに組み込むだけで、売上は自然に 10 倍、100 倍へと加

速します。 

 

まとめ 

ただの情報発信では、ホームページは売上を生みません。 

**「見込み客だけを集める戦略」と「行動を促す仕組み」**があれば、少ないアクセス

でも大きな売上を作ることができます。 

ホームページを単なる情報サイトから、見込み客を集め、売上を最大化する最強の

営業マンに変えましょう。 

 


