
今の売り上げを 2 倍～5 倍 

真空マーケット戦略レポート 

1. はじめに 

本レポートは、広告費 0 円で現在の売り上げを 2 倍〜5 倍に引き上げることを目的と

した「真空マーケット戦略」を体系化したものです。競争の激しい既存市場ではなく、

“競合ゼロ”の状態を人工的に作り出すことで、費用をかけずに販売効率を最大化し

ます。 

 

2. 真空マーケット戦略とは 

真空マーケットとは、あなたが提供できる価値が市場で独占状態になる空間を指しま

す。競合と比較されず、価格競争に巻き込まれない領域を意図的に設計することで、

広告費ゼロでも自然に申込が増えていく状態を作ります。 

● 真空マーケットの３要素 

1. 独自ポジションの確立（比較されない立ち位置） 

2. 独自メッセージの発信（圧倒的に刺さる一言） 

3. 独自ルートの構築（見込み客が自然と集まる動線） 

 

3. 真空マーケットをつくるステップ 

ステップ 1：競合が参入できない“独自の土俵”を設定する 

既存市場の中に新しいカテゴリーを創る。 

例：一般的な家づくり → ムダゼロ建築で夢のマイホーム実現計画 



ステップ 2：圧倒的に刺さる「独自メッセージ」を作る 

 大手の家を半額で建てる方法 

 誰でもできる“失敗ゼロ”の家づくりプロセス 

 利益ゼロの家が無料広告になる 

ステップ 3：広告ゼロで見込み客が集まる仕組みを作る 

 ネット記事 

 SNS の短尺動画 

 メルマガストーリー 

 無料相談導線 

ステップ 4：自動的に売上が伸びる仕組みに転換 

 問い合わせ → 無料相談 → プロジェクトチーム化 → 成約 

 

4. 広告費 0 円で売上 2〜5 倍にする具体的戦術 

1）"独自の価値"を一点突破で届ける 

顧客の最大の悩みを 1 つだけ解決し、その一点を徹底的に発信する。 

2）“プロセスの見える化”で信頼を先取り 

 企画・計画・設計・施工までの透明化 

 材料費・工賃の開示 

 大手の粗利構造の解説 

3）無料なのに有料級の情報を提供 

 無料メール相談 

 無期限サポート 

 実例紹介 

4）見込み客が自然にファン化するストーリー構築 



 創業 45 年の歴史 

 ムダを削った先の“幸せな家づくり”という理念 

 

5. 真空マーケットが生む成果 

 価格競争からの脱却 

 広告費ゼロでも毎月安定した相談数が入る 

 口コミと紹介が自動で増える 

 競合ゼロの状態を維持できる 

 

6. 最後に 

真空マーケット戦略は、「強い広告」よりも「強い仕組み」を重視します。 

競争のない市場を自ら作り出すことで、広告費ゼロでも売上 2〜5 倍は十分可能で

す。 

次に必要なのは、この戦略をあなたのビジネスに最適化するための“設計”です。続

きを作りたい場合はお知らせください。 

 


