
原理原則 × 真空マーケット × 業態転換で

売上 2 倍～5 倍！ 

集客 × 成約率 × 単価の黄金公式を解説 

 

はじめに 

売上を伸ばすために必要な３つの要素「集客」「成約率」「単価」。これらをかけ合わせ

ることで、あなたのビジネスの売上は決まります。 

しかし、この公式を正しく活かせる人は意外と少ないのが現実です。 

本レポートでは、 

 なぜ「原理原則」を理解することが重要なのか 

 「真空マーケット」の見つけ方と活用法 

 「業態転換」で競合を一気に抜き去る方法 

を中心に、売上を 2 倍～5 倍に伸ばす具体的なポイントをお伝えします。 

 

1. 売上の公式を理解する 

売上 ＝ 集客 × 成約率 × 単価 

この 3 つの数字をどう伸ばすかが勝負です。 

例えば、集客が 2 倍になれば売上は 2 倍に。成約率が 2 倍、または単価が 2 倍にな

っても同様です。 

しかし、多くの人はこの「掛け算」の考え方を知らず、どこか一つだけに注力し、効率

が悪くなっています。 



 

2. 原理原則でブレない戦略をつくる 

ビジネスの成功には原理原則が不可欠です。 

「原理原則」とは、どんな状況でも変わらない本質的なルールのこと。 

 顧客のニーズを満たす 

 競合に勝つ差別化を図る 

 効率よく運営する 

これらの基本を押さえたうえで戦略を立てると、軸がブレずに成果が上がります。 

 

3. 真空マーケットを狙え！ 

「真空マーケット」とは、競合が少なく顧客のニーズが満たされていない市場のことで

す。 

 競合がひしめく市場で戦っていませんか？ 

 競争が激しい市場での戦いは疲弊します。 

 真空マーケットにフォーカスすれば、集客が楽になり成約率も上がる可能性が

高い。 

まずはマーケットリサーチで「真空地帯」を見つけ、そこに集中しましょう。 

 

4. 業態転換で一気に単価アップ＆差別化 

業態転換とは、今までのやり方や業種・業態の枠組みを見直し、新しい価値や形態で

顧客に提供すること。 

 価格競争から脱却し、付加価値をつける 

 顧客の隠れたニーズに応えるサービスを開発 



 提供方法を変えて顧客の利便性をアップ 

これにより単価が大幅アップし、売上が一気に伸びるケースが多数あります。 

 

5. 実践ポイントまとめ 

 売上は「集客×成約率×単価」の掛け算 

 どれか一つだけでなく、３つをバランス良く伸ばす 

 原理原則を理解してブレない戦略を立てる 

 競合の少ない「真空マーケット」を見つけて集中する 

 業態転換で価値を高め、単価アップを狙う 

 

6. 最後に 

この 3 つのポイントをしっかり実践すれば、売上は必ず伸びます。 

むしろ「2 倍～5 倍」というのは現実的な数字です。 

ぜひ今日から実行し、競合に差をつけ、あなたのビジネスを加速させてください。 

 

あなたの売上アップを応援しています！ 

 


