
商売もビジネスも、勝つのは「情報

を持っている人」 

― 成功するか、失敗するか。その差は“たった一つ” ― 

知っているか？ 知らないか？ 

「努力したのに売れない」 

「良い商品を作ったのにお客さんが来ない」 

「立地も悪くないのに儲からない」 

そんな悩みを持つスモールビジネスのオーナーは少なくありません。 

しかし、その一方で、 

同じような商品・サービスを扱っているのに、しっかり儲けている人たちもいます。 

その違いは何でしょうか？ 

答えは簡単です。 

「情報を持っているか、いないか」それだけです。 

 

成功しているビジネスオーナーは何を知って

いるのか？ 

成功者は、「センス」や「運」だけで勝っているのではありません。 

事前に必要な情報をしっかりと手に入れ、それを活かして行動しているのです。 

例えば… 

 売れる商品と売れない商品の違い 

 ターゲットの心理や消費行動 

 効果的な広告の出し方と費用対効果 



 小資本で始められるビジネスモデル 

 他社との差別化ポイント 

 収益構造とキャッシュフローの組み立て方 

 SNS や LINE を活用した集客のノウハウ 

 外注・連携で自分に足りない部分を補う方法 

これらはすべて、「知っているか」「知らないか」で、 

結果が 180 度変わる情報です。 

 

情報が“力”になる時代 

インターネットの普及により、情報は手に入りやすくなりました。 

しかし、逆に情報が多すぎて「何が本物か分からない」という問題も。 

だからこそ、**正しく整理された、実践的な“本物の情報”**を手に入れることが重要

です。 

そしてその情報を、どのタイミングで・どう使うか？ 

ここまで考えてこそ、情報は「力」になります。 

 

 

 

 

 

 



建築サポートが提供する「スモール

ビジネス・副業開業サポート」 

建築サポートはこれまで、 

住宅建築の分野で「ムダゼロ」の仕組みを使い、 

高品質な家を安く建てる仕組みを多くの人に届けてきました。 

この仕組みと考え方は、実はスモールビジネスにも応用できます。 

 どのビジネスが今、注目されているのか 

 何から始めればいいか 

 どんなサポートが必要か 

 専門家やパートナーをどう巻き込むか 

 ムダをなくし、利益を最大化するには？ 

これらを総合的にサポートすることで、 

「最短・最小リスク」で開業を成功に導くお手伝いが可能です。 

 

「知らなかった…」では済まされない時代 

同じ商売でも、知っている人は月商 100 万円を超え、 

知らない人は赤字で廃業ということが、実際に起きています。 

これから何かを始めたい方。 

今の商売を成長させたい方。 

まずは、“正しい情報”を手に入れましょう。 

 


