
【売上アップ無料レポート】 

成約率アップや単価アップが難しい今こそ「広告費ゼロ・SNS なし」で勝つ

唯一の方法 

～ライバルがいない市場を作る「業態開発」のススメ～ 

 

はじめに 

成約率アップや単価アップは理想ですが、今は非常に難しい時代。 

さらに広告宣伝費をかけず、SNS も使いたくないとなると、どうやって売上を伸ばせば

良いのでしょうか？ 

答えは、 

「競合がほぼいない、新たな市場・業態を作る」こと。 

 

1. なぜ「業態開発」が最高の一手なのか？ 

 既存の市場には競合が多く、値下げやキャンペーン合戦になりやすい 

 成約率や単価を上げるには時間とコストがかかる 

 既存客の掘り起こしは限界がある 

 一方で、ライバルが少ない市場なら自然と顧客が集まりやすい 

 新規市場なら価格競争も少なく、ブランド力を先行して築ける 

 

2. 具体的にどうやって「ライバルがいない業態」を作る

か？ 

Step1：市場の真空地帯を探す 



 既存市場の不満やニーズを洗い出す 

 「こんなサービスがあったらいいのに」「こんな商品が欲しいのに」がヒント 

 競合が見落としている領域をリサーチする 

Step2：自社の強みを活かして独自のサービスや商品を開発 

 完全に新しい商品を作るのではなく、既存のものを掛け合わせるだけでも OK 

 他社が真似できない仕組みや価値提供を考える 

Step3：テスト販売＆改善を繰り返す 

 小規模で試し、顧客の反応を見てブラッシュアップ 

 口コミや紹介が自然に広がる仕組みを意識 

 

3. 具体事例 

事例 1：飲食店の新業態 

 例：「健康志向×時短料理」ニッチな客層に特化したメニュー展開 

 ライバル少なくリピーター獲得が容易に 

事例 2：サービス業の新形態 

 例：「オンラインと対面を融合したコンサルティングサービス」 

 既存のコンサル業にはない独自の提供価値を作り差別化 

事例 3：小売業の新分野 

 例：「地域限定×エコ素材専門ショップ」 

 地域内に競合がおらず固定客を確保 

 

4. まとめ 



 今の時代、無理に成約率や単価を上げようとしない 

 広告費をかけず SNS も使わずに勝つには、 

 「ライバル不在の市場を自分で作る」＝「業態開発」が唯一の方法 

あなたの強みや地域特性を活かし、独自の業態を作り上げてく

ださい。 

「 売 上 が伸 びない」 「 集 客 に悩 んでいる」 そんなあなたへ 

 もっとお客様に来てほしいけど、効果的な方法がわからない 

 新規顧客の獲得やリピート率アップに苦戦している 

 他社との差別化や強みの伝え方が難しい 

 売上目標はあるのに、具体的な戦略や計画が立てられない 

そんなお悩みをお持ちの方、ぜひご相談ください。 

 

私 たちが提 供 する「 売 上 戦 略 設 計 」  

売上アップに必要なのは、ただ頑張るだけでなく「正しい戦略設計」です。 

私たちは、あなたのビジネスに合ったオリジナルの販売戦略を設計し、着実に成果が出る仕組み

づくりをお手伝いします。 

 

サポート内 容  

 ターゲットの明確化 

理想のお客様像を明確にし、効果的なアプローチ方法を導き出します。 

 商品・サービスの魅力づくり 

お客様が思わず「買いたい！」と感じる魅力を作ります。 

 集客導線の設計 

オンラインとリアルを連携させた集客の仕組みを作ります。 

 差別化戦略 

競合他社に負けない、あなたのビジネスだけの強みをつくります。 

 実行計画の策定とサポート 

計画的に売上を伸ばすためのステップを一緒に作り上げます。 

 


